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Цель настоящей декларации — предоставить Вам информацию об основных рисках, 

связанных с договорами, являющимися производными финансовыми инструментами. 

Данные инструменты (фьючерсы, форварды, опционы, свопы и др.) подходят не всем 

клиентам, поскольку сопряжены с дополнительными рисками. Более того, некоторые виды 

стратегий с производными финансовыми инструментами (например, необеспеченная 

продажа опционных контрактов) сопряжены с большим уровнем риска, чем другие.  

Настоящая декларация относится также и к операциям, связанным с использованием 

производных финансовых инструментов в целях хеджирования, то есть снижения рисков 

других операций на фондовом рынке.  

 

I. Риски финансового «плеча» 

 

Для того, чтобы открыть позицию по производному финансовому инструменту Вам 

необходимо иметь только часть стоимости соответствующего контракта (гарантийное 

обеспечение), а не всю сумму целиком. При этом возникает «эффект плеча», который 

увеличивает как возможный доход, так и возможные убытки. 

Клиринговая организация и брокер ограничивают риски инвесторов по 

производным финансовым инструментам, в том числе регулируя «плечо» — рассчитывая 

размер гарантийного обеспечения, однако даже в пределах этих ограничений Вы должны 

учитывать, что величина убытков в случае неблагоприятного изменения цен тем больше, 

чем больше «плечо». 

Имущество (часть имущества), принадлежащее Вам, в результате заключения 

договоров, являющихся производными финансовыми инструментами, будет являться 

обеспечением исполнения обязательств по договорам и распоряжение им, то есть 

возможность совершения Вами сделок с ним, будет ограничено. Размер обеспечения 

изменяется в зависимости от изменения рыночных цен на базовые активы производных 

финансовых инструментов, в результате Вы можете быть ограничены в возможности 

распоряжаться Вашим имуществом в большей степени, чем в момент заключения 

договора, являющегося производным финансовым инструментом. 

 

II. Риск принудительного закрытия позиции  

 

Клиринговые организации и брокеры должны управлять рисками и в некоторых 

случаях могут потребовать внести дополнительные денежные средства чтобы повысить 
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уровень обеспечения, что должно быть сделано в короткий срок, который может быть 

недостаточен для Вас. 

 Нормативные акты, условия договора о брокерском обслуживании или правил 

клиринга позволяют брокеру или клиринговой организации без Вашего согласия 

принудительно закрыть позицию. Это может быть сделано по существующим в этот 

момент, в том числе невыгодным для Вас ценам и привести к возникновению у Вас 

убытков. 

Принудительное закрытие позиции может быть вызвано:  

изменением значений ставок риска, рассчитываемых клиринговой организацией и 

(или) используемых брокером, в связи с увеличением волатильности финансовых 

инструментов; 

требованиями нормативных актов или внесением брокером или клиринговой 

организацией в одностороннем порядке изменений в список ценных бумаг, которые могут 

быть обеспечением исполнения обязательств. 

Во всех этих случаях принудительное закрытие позиции может причинить Вам 

значительные убытки несмотря на то, что после закрытия позиции изменение цен на 

финансовые инструменты может принять благоприятное для Вас направление, и Вы 

получили бы доход, если бы Ваша позиция не была закрыта. Размер указанных убытков 

при неблагоприятном стечении обстоятельств может превысить стоимость находящихся 

на Вашем счете активов, что может привести к обязанности уплатить брокеру 

дополнительные средства. 

 

III. Риск ликвидности  

 

Трудности с закрытием позиций и потери в цене могут привести к более высоким 

убыткам от операций с производными финансовыми инструментами по сравнению с 

убытками от обычных сделок.  

 

*** 

Учитывая вышеизложенное, мы рекомендуем Вам внимательно рассмотреть вопрос о 

том, являются ли риски, возникающие при заключении договоров, являющихся 

производными финансовыми инструментами, приемлемыми для Вас с учетом Ваших 

инвестиционных целей и финансовых возможностей. Данная декларация не имеет своей 
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целью заставить Вас отказаться от осуществления таких операций, а призвана помочь Вам 

оценить их риски и ответственно подойти к решению вопроса о выборе Вашей 

инвестиционной стратегии и условий договора с Вашим брокером. 

Убедитесь, что настоящая декларация о рисках понятна Вам, и при необходимости 

получите разъяснения у Вашего брокера или консультанта, специализирующегося на 

соответствующих вопросах. 

 

 


